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AbaWebTreuhand bel Tresura Treuhand:
Software-as-a-Service fir Treuhandkunden

Je langer je mehr werden auch
flr Software-Anwender aus der
KMU-Welt Software-as-a-Service-
Plattformen ein Thema. Hier ‘kdnnen
sie sich ‘online eigene Werkzeuge fiir
die einfacheren finanzadministrativen .

Aufgaben mieten, die sie selber
erledigen wollen. Die Treuhander
kiimmern sich*um die komplizierteren
Dinge und sorgen gleichzeitig als
Plattformbetreiber dafiir, dass die
Werkzeuge stindig a jour gehalten
werden.

Treuhdnder bieten ihren
Kunden die unterschiedlichsten
Dienstleistungen im Bereich der
Beratung an. Wieso nicht auch bei
der Software, fragte sich Marcel
Wyss im Rahmen seiner Diplom-
arbeit fir den Titel eines Betriebs-
dkonomen FH. Bei seiner Be-
schaftigung mit SaaS-Losungen fir
KMU, also Online-Mietsoftware,
wurde ihm schnell klar, dass die
Softwarenutzung Uber das Web
auch als viel versprechendes Mo-
dell fur die Zukunft der Treu-

handbranche dienlich sein konnte.

Die Zukunft hat in Schaffhausen
schon begonnen

Derselben Konklusion schloss
sich auch die Tresura Treuhand AG
an. Die Nordschweizer Treuhand-
firma, die seit 2002 auf die bewahr-
ten Finanzmodule von ABACUS
setzt, hat bereits Ende 2008 ge-
meinsam mit ihrer Software-
partnerin Softtech mit der Planung
einer Einflihrung von AbaWeb-
Treuhand, der SaaS-Losung von
ABACUS, begonnen. Die Um-
setzung oblag Softtech. So wurde
als Erstes die Kapazitdt der

Internetleitung erhdht sowie ein
leistungsstarker und ausfallsicherer
Webserver in Betrieb genommen.
Die Installation ist so ausgelegt,
dass ein vernlinftiges Wachstum
einkalkuliert ist. Nach einer kurzen
Test-
bereits im Mai 2009 das erste pro-
duktive ABACUS-Web-Abonnement
in Betrieb genommen werden.

und Werbephase konnte

Somit war die Tresura Treuhand
AG als erstes Treuhandblro der
Region Schaffhausen in der Lage,
AbaWebTreuhand
anzubieten.

ihren Kunden



Dank eines Software-Updatever-
trages werden dabei die neuesten
Versionen jeweils schon kurz nach
der Freigabe durch ABACUS instal-
liert und genutzt. Auch die dazu
bendtigte Hardware wird durch
regelmdssige Wartungen aktuell
gehalten, so dass die ABACUS-
Lésung ihren Dienst wie ein Uhr-
werk versieht.

Erweiterung des SaaS-Angebots

Dank eines friihen Updates
auf die Version 2009 konnte das
Angebot an verschiedenen Abonne-
ments merklich ausgebaut werden.
So kdnnen heute die Kunden der
Tresura Treuhand AG auch mit den
Hilfsblichern Debitoren und Kredi-
toren via Internet arbeiten.
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Die Bemihungen tragen erste
Frichte: Heute nutzen bereits (ber
zehn Treuhandkunden AbaWeb-
Treuhand bei der Tresura Treuhand
AG. Erfreulicherweise sind die
Mehrheit der Abonnemente nicht
nur als Abldsung der FibuLight im
Einsatz, gesamte
Finanzlésungen mit den Neben-
blichern Debitoren und Kreditoren.

sondern als

Zudem werden auch verschiedene
Lohn-Abonnements verwendet.

Version 2010 mit vollstandiger
Web-Funktionalitat

Seit kurzer Zeit ist die Version
2010 im Einsatz. Die damit ge-
machten Erfahrungen fallen durch-
weg positiv aus. Durch die konse-
quente Neuprogrammierung aller

ABACUS-Software bei der Tresura Treuhand AG

Finanzbuchhaltung

Debitoren- | Kreditorenbuchhaltung
Lohnbuchhaltung

Electronic Banking
AbaWebTreuhand

8 Benutzer
8 Benutzer
8 Benutzer
8 Benutzer
11 Kunden

M| Tresura Treuhand AG

Module auf die internetfdhige
Version sind die Berechnungen und
Abfragen in der Sofware schneller
geworden, was ein speditives Ar-
beiten gestattet. Vor allem in der
Kreditorensoftware hat bislang die
Méglichkeit gefehlt, einzelne Zah-
lungen via Web zu erfassen. Gerade
fir Belastungen via Lastschrift-
verfahren oder fir die Erfassung
von WIR-Teilzahlungen erweist sich
das jetzt mit der neuen Version als
ein grosser Vorteil.

Marcel Wyss, Partner der
Tresura Treuhand AG

"Wir sind Uberzeugt, mit Aba-
WebTreuhand auf das richtige
Pferd zu setzen. Denn fir die
Endkunden wird die ortsunabhan-
gige Verfligbarkeit der Daten mit
der Méglichkeit, diese nicht nur im
Biro, sondern auch in der Werk-
statt oder von zu Hause aus zu
bearbeiten, immer wichtiger."
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Meinungen von Kunden

Renate Suler, pcs-online GmbH

“Ich bin sehr zufrieden mit AbaWebTreuhand. Mir geféllt es, dass ich
jederzeit auf die Buchhaltungsdaten via Internet zugreifen kann. Ich bin
dadurch sehr flexibel und kann, wo immer ich auch bin, mit der
Software arbeiten. Bis jetzt hatte ich noch nie technische Probleme.
Manchmal funktioniert es zwar etwas langsam, was aber wohl eher an
der Verbindungsqualitdt als an der Software selbst liegen dirfte. Ich
schatze es, dass ich die von mir verlangten Dokumente und
Kontoausziige als PDF abspeichern und weitermailen kann."

Michael Doring, Oekotrans GmbH

"AbaWebTreuhand ist eine praktische und sinnvolle Buchhaltungs-
anwendung fir KMU. Sie erleichtert uns die Arbeitsablaufe in der
Finanzbuchhaltung. Wir schdtzen sie als eine einfache und Ubersicht-
liche Buchhaltungssoftware, die fir Kleinstfirmen bestens geeignet ist.
Dank der zuverldssigen Webanbindung sind wir als Benutzer von
AbaWebTreuhand sehr zufrieden."

Das Fazit

Marcel Wyss ist als Initiator
und Verantwortlicher fiir AbaWeb-
Treuhand vom Software-Angebot
via Web begeistert. Er resuimiert:
"Mit der Version 2010 koénnen
unsere Kunden, die das Finanzpaket
abonniert haben, die komplette
Kreditorenbewirtschaftung selber
vornehmen. Im Speziellen ist es
unseren Kunden nun madglich,
erfasste Kreditorenbelege, welche
per Lastschriftverfahren bezahlt
werden, selbstandig zu verbuchen.
Als grosses Plus flir unsere Kunden
erachten wir die Aktualitdt der
Buchhaltungsdaten mit den offe-

nen Posten in der Debitoren- und
Kreditorenbuchhaltung sowie den
Zahlen in der Finanzbuchhaltung.
Letztere sind sowohl fir den
Kunden als auch fir uns als
Treuhdnder einsehbar. Zusatzlich
kann durch den Einsatz des
Kreditorenmoduls die Doppeler-
fassung von Kreditorenbelegen in
der Zahlungssoftware der Bank
und der Buchhaltung vermieden
werden. Mit Softtech haben wir
eine sehr kompetente und dazu
noch regional angesiedelte ABACUS-
Vertriebspartnerin, die unsere Be-
dirfnisse bestens kennt und uns
entsprechend beraten kann."

Fur Auskiinfte zur beschriebenen
Lésung wenden Sie sich an:

~)
sorrtech

UNSERE KOMPETENZ : IHR ERFOLG

softtech ag

Herr Thomas Miller

8240 Thayngen [ Schaffhausen
Telefon +41 52 645 00 00
thomas.mueller@softtech.ch
www.softtech.ch 4
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